
akademie & events

for:you.

WorkshopStaff el mit fünf Tagen
Teilnehmer sind Unternehmer, Manager, Fachkräfte und Mitarbeiter.

Stellen Sie sich vor, jemand Unbekanntes steuert auf Sie zu, pfl anz sich vor Ihnen 
auf und sagt: „Hallo ! Willst Du mich heiraten?“ Eher unwahrscheinlich, dass der 
Antrag Erfolg hat. Glückliche Beziehungen werden meist langsam, aber sicher 
angebahnt. Das gilt auch für Kundenbeziehungen. 
Wenn Sie zur richtigen Zeit die richtigen Signale setzen, Aufmerksamkeiten 
wecken, die eigene Qualität und Leistung geschickt betonen und (Kauf-) Ein-
ladungen aussprechen, werden Sie Ihr Gegenüber für sich gewinnen:

Termine und Themen der Workshop-Tage, 
Termine jeweils von 9°°-17°° Uhr:            
                     
Mi. 18. Januar:
Vorbereitung: Wer gründlich voraussieht, hat seltener das Nachsehen. 
Eigenmotivation: Ohne Stimmung keine Zustimmung.
Mi. 8. Februar:
Begrüßung: Das Ersturteil revidieren wir nur noch selten.
Einstieg: Vertrauen gewinnen und Kompetenz unterstreichen.
Mi. 7. März:
Analyse: Problemkompetenz lässt Lösungskompetenz vermuten. 
Präsentation: Wer mehr Sinne anspricht, präsentiert viel sinnvoller.
Mi. 18. April:
Verhandeln: Sie bekommen nicht das, was Sie verdienen, sondern … 
Vereinbarung: Leistung wird erst dann wertvoll, wenn Sie verkauft ist.
Mi. 9. Mai
Nachbereitung: Nach dem Kauf ist vor dem Kauf.

Es besteht die Möglichkeit des individuellen Coaching der einzelnen Unternehmen 
und Mitarbeiter, nach Absprache parallel zu den Workshops oder als Fortsetzung.

Viel Spaß und Erfolg wünschen Ihnen 
Ihr foryou – Team, 
Ihr Bastian Lutz
               
               
    

foryou Akademie & Events
Bastian Lutz
Fax 06063 - 577 971 4
akademie@foryou-gruppe.de

„Verkaufen ist wie Flirten“

Termin:

Mi. 18. Januar 2012
Mi. 8. Februar 2012
Mi. 7. März 2012
Mi. 18. April 2012
Mi. 9. Mai 2012

Ort:

Lufthansa Trainings Center 
64342 Seeheim-Jugenheim
Lufthansaring 1

Referenten: 

Herr Gösta Müller 
BRAINSTORMarketing, Brombachtal

Teilnahmegebühr:

Jedem Teilnehmer wird eine 
Seminarpauschale von 430,- € 
zzgl. MwSt. pro Tag im Voraus 
berechnet, inkl. Dokumentation, 
Seminarraum und Verköstigung.

Sonderkonditionen:

Bei Buchung der kompletten Staff el 
erhalten Sie 10% Sofortrabatt.

forYou-Mitglieder erhalten zusätz-
lich 10% Sofortrabatt. 

Zimmerreservierung:

Teilen Sie uns in Ihrer Anmeldung 
mit, ob wir für Sie ein Zimmer 
reservieren dürfen. Übernachtung 
im Einzelzimmer mit Frühstück 
115,- € zuzügl. MwSt..

Wissenswertes:

Bei Bedarf können Teilnehmer-
Zertifi kate ausgestellt werden.

zur Anmeldung

http://www.foryou-gruppe.de/anmeldung.html

